REFORMA TRIBUTARIA PARA PROFISSIONAIS

Foco em:

> Novas oportunidades de servicos para Contadores
B Analise de créditos de IBS/CBS para Gestores Financeiros
B Impactos para empresas do Simples Nacional vs. Lucro Real

I Estratégias para aumentar o faturamento e reduzir custos

Agosto 2025




TRANSICAO DO ISS PARA IBS

Processo Gradual de Substituicao

«— Coexisténcia gradual com reducéo do ISS e aumento do IBS até
2033

< Transicdo suave para adaptacdo dos prestadores de servigcos ao novo
sistema

Reducao Progressiva das Aliquotas

l~ Reducao gradual das aliquotas do ISS municipal

2 Aumento correspondente das aliquotas do IBS (estadual/municipal)

Transicao ISS - IBS
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Resposta a questao 1: A transicdo sera gradual, com redug&o progressiva das aliquotas 2027 2028 2029 2030 031 2032 033

do ISS e aumento correspondente do IBS, até a extingdo completa do ISS em 2033. Representagéo ilustrativa da transigéo gradual



SERVICOS DIGITAIS E EXPORTACAO

Desoneracao de Servicos Digitais Exportados

F/\N

¢ Desoneracédo quando o tomador estiver no exterior e o resultado da
operacao ocorrer la

Critérios para Desoneracao

@ Dois requisitos cumulativos: tomador no exterior + resultado da
operacao no exterior

Streaming e Plataformas Digitais

© Servicos de streaming seréo tributados no domicilio do consumidor
final

© Aplicacdo do principio do destino para plataformas digitais

il :?/i.'.ﬂ.'nlrllllﬂ

Oportunidades para Oportunidades para
Contadores Gestores
@ Consultoria em @ Expanséo internacional
exportagao © Reducio de custos
© Documentacéo para tributarios
desoneracao

Comparativo de Tributacao

I Carga Tributéaria Relativa
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SERVICOS PROFISSIONAIS E ESSENCIAIS

Geracao de Créditos para Clientes

&= Pessoas juridicas prestadoras poderdo gerar créditos de IBS/CBS
para contratantes

== Fortalecimento da ndo-cumulatividade na cadeia de servicos

Servicos Essenciais

% Saude e educacao: aliquota reduzida de 60% em relacao a aliquota
padréao

& Tratamento diferenciado por serem considerados servigos essenciais

Comparativo de Aliquotas

Plataformas Digitais

I Aliquota Relativa (%)
100

80
60
40
zo —
0

Servigos Gerais Saude e Educacao
Reducao de 60% para servigos de saude e educacao

[J Responsabilidade solidaria entre plataforma e prestador de servigos

[J Maior controle fiscal sobre operacdes realizadas via plataformas

Percentual Relativo (%)




SERVICOS DE MANUTENCAO E FINANCEIROS

Tributacao Unificada em Manutencao

$$ Tributacéo unificada sobre o valor total da operacéo (pecas + mao de
obra)

3% Fim da separacéo fiscal entre fornecimento de pecas e prestagdo de
servicos

Servicos Financeiros

il Regime diferenciado com aliquota especifica para o setor

Sistema Atual Novo Sistema

@ Tributacio separada © Tributac&o unificada

@ Complexidade na © Simplificacéo fiscal
apuracao

Composicao Tipica de Servicos de Manutencao

Oportunidades para Profissionais

Contadores: Consultoria em unificacdo de processos fiscais

[ ]
ala
S Gestores: Analise de custos considerando a tributagéo unificada B Vo de Obra N Pecas e Componentes



DICAS PARA CONTADORES

Como aproveitar a reforma tributaria para prestar novos servicos e aumentar o faturamento

Novas Oportunidades de Servicos

== Consultoria em transicao tributaria - Orientacdo sobre adaptagdo
ao Novo sistema

51 Adequacao de sistemas fiscais - Implementacdo de solucdes para o
novo modelo

& Planejamento tributario com créditos - Maximizagdo do
aproveitamento de créditos

Servicos de Alto Valor Agregado

2e2 Treinamento e capacitacdo - Cursos para equipes financeiras dos
clientes

@, Auditoria de aproveitamento de créditos - Verificacdo de
conformidade e oportunidades

W Relatdrios de impacto financeiro - Andlise comparativa entre regimes
tributarios

Potencial Relativo (%)

Ideia de
oportunidades de
negocio e seta de
crescimento da

competéncia

|

= This slide is 100% editable. Adapt it to your
needs and capture your audience's attention.

= This slide is 100% editable. Adapt it to your
needs and capture your audience's attention.

= This slide is 100% editable. Adapt it to your
needs and capture your audience's attention.

Potencial de Novos Servicos para Contadores

I Potencial de Faturamento Relativo
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Representacdao ilustrativa baseada em tendéncias de mercado



DICAS PARA GESTORES FINANCEIROS

Analise de Créditos IBS/ICBS

[ Considerar os créditos ao analisar orcamentos de fornecedores

HARD SKILLS SOFT SKILLS

[ Calcular o custo efetivo apés aproveitamento dos créditos

Lideranga

1 1 1 . Andlise de Dados . Comunicagdo
Simples Nacional vs. Lucro Real/Presumido e umgdatos |8 Comuiach
+ Finangas Corporativas * Resolugio de Problemas
+ Modelagem Financeira . Trabalho em Equipe

Adaptabilidade

B Empresas do Simples Nacional "puro" nido geram créditos de
IBS/CBS

%y Zeev

stoque

B Fornecedores de Lucro Real/lPresumido geram créditos aproveitaveis

Comparativo: Valor vs. Custo Efetivo

Metodologia para Comparacao
I \2lor do Orcamento [l Crédito IBS/ICBS [ | Custo Efetivo

[ Férmula: Custo Efetivo = Valor Orcamento - Créditos IBS/CBS 12,000

10,000

[= Considerar o menor custo efetivo, ndo apenas o menor preco 8,000

nominal 6,000
4,000
- . 2,000

Fornecedor Valor Orcamento Crédito IBSICBS Custo Efetivo -

0

Valor (R$)

Simples Nacional Lucro Real/Presumido

Simples Nacional R$ 10.000,00 R$ 0,00 R$ 10.000,00 Considerando créditos de IBS/CBS (30%)

Lucro Real R$ 11.500,00 R$ 3.450,00 R$ 8.050,00



CASOS PRATICOS

Caso 1: Servicos de Consultoria

laneiro Fewvereiro

Fornecedor Valor Orcamento Crédito IBS/ICBS Custo Efetivo RSE000,00 R$S7.000,00 RS 10.000,00 RS 10.000,00
Consultor A R$ 15.000,00 R$ 0,00 R$ 15.000,00 Sl - Bl
(Simples) RS 200000  RSS00,00  RS4.000,00 RS 4.000,00
Despesas Indiret R$ 150000 RS$200000 R$3500,00 RS 3.800,00

Consultor B (Lucro R$ 16.500,00 R$ 4.950,00 R$ 11.550,00
Presumido) RS 200000 R5100000 R52000,00 RS 2.500,00
— KR
Caso 2: Servicos de Manutencao 25 zo000. RN rs200000 || rs2s0000

Fornecedor Valor Orcamento Crédito IBS/CBS Custo Efetivo

Comparativo de Custo Efetivo por Regime Tributario

Empresa C R$ 5.000,00 R$ 0,00 R$ 5.000,00 I Fornecedor Simples Nacional
(Simples) I Fornecedor Lucro Real/Presumido (custo efetivo)
16,000
14,000
Empresa D (Lucro R$ 5.800,00 R$ 1.740,00 R$ 4.060,00 12,000
Real) & 10,000
g 8,000
S 6,000
@ Economia potencial: Até 30% no custo efetivo ao considerar os 4,000 -
T 2,000
créditos . I
Caso 1: Consultoria Caso 2: Manutencao
* Calculos baseados em aliquota de 30% de IBS/CBS. Os valores séo ilustrativos para Considerando aproveitamento de créditos de IBS/CBS

demonstrar o conceito de analise de custo efetivo.



CONCLUSOES E PROXIMOS PASSOS

@ Mentoria de Desenvolvimento Profissional

Fase 1

Principais Pontos da Reforma

ELABORAGAO PLANO EM ACAO

DO PLANO DE
MENTORING

MONITORACAO
ACOMPANHAMENTO
INTERVENGOES

ACAO

@ simplificacio tributaria com reducdo de custos administrativos S

DAS METAS

DIRECIONAMENTO

@ Nao-cumulatividade com aproveitamento integral de créditos

POSICIONAMENTO

Oportunidades para Profissionais -' JORNADA DA REALIZAGAO |
LINHADDTEMPO 2- Celmin:ci.:I PROPOSITO
. . . . ;. DIAGNOSTICO 3 - Caminhada
2. Contadores: Novos servicos de consultoria e planejamento tributario e
5 Conquista
AUTOCONHECIMENTO

S Gestores: Andlise estratégica de custos considerando créditos —

Oportunidades de Crescimento Profissional

Preparacao Necessaria
[ Contadores [[_] Gestores Financeiros

Consultoria Tributaria

v= Capacitacao técnica sobre 0 novo sistema tributario

v

]

Atualizacao de sistemas para adaptacao ao IBS/CBS

Adequacéao de Sistemas Planejamento Estratégico

2025 2027 2029 2032 2033
Preparacao Inicio IBSICBS Transicao Transicao Implementacao _ B -
Total Treinamento Analise de Créditos

Potencial relativo por area de atuacéo




